
淘宝开店基础与抖音垂直电商
培训班

封开县国家级电子商务进农村综合示范项目



网店开设准备

开店平台选择 网店选品分析



开店平台选择

开店平台选择

国内主流电商平台 主流跨境电商平台

亚马逊淘宝 天猫 京东 拼多多 速卖通 Wish

旗舰店

专卖店

专营店

旗舰店

专卖店

专营店

个人店铺

企业店铺

个人店铺

企业店铺

企业店铺

品牌店铺

个人店铺

企业店铺
企业店铺



国内主流电子商务平台

平台 细分平台 店铺类型 平台费用

消保保证金

1.保证金：TM标10万或 自有品牌

15万，R标5万或10万
2.软件服务费：3万或6万
3.实时划扣技术服务费：
类比销售额的百分比

入驻条件

淘系 淘宝 个人店铺

企业店铺

天猫 旗舰店

专卖店
专营店

商标权人授权

京东 第三方零售平台

京喜拼购平台

旗舰店

专卖店
专营店

不同类目扣点、平台使用

费和保证金都不同
旗舰店：三证合一营业执照、1.

法人证件、一般纳税人资格证、

银行开户行许可证、旗舰店授
权书旗舰店

专卖店
专营店

2.专营店、专卖店：三证合一

营业执照、法人证件、一般纳
税人资格证、银行开户行许可
证、普通授权书自营零售平台 京东自营店



国内主流电子商务平台

不同点分析

名称

淘系

基因论 商业模式 运营 资源 定价权

活动和固定模 价格由市场
服务公司 市场

超市

各种小二
块非常多 决定

可利用资源较
京东 零售公司 类目运营 单一（京东团 全网最低价

购）



网店选品分析——货源渠道

货源渠道

个人创业 品牌企业

工厂代工线下进货 线下进货 自建工厂 品牌代理

批发市场进货

厂家直接进货

网络平台进货

网络代理货源

OEM

ODM
购进外贸产品或

OEM产品

吃进库存或清仓

产品



货源渠道

个人创业

01 02



货源渠道

品牌企业

工厂代工自建工厂 品牌代理

自建工厂模式下，企业可

以自主拥有完整的研发、

供应链、制造、质量、成

本控制等综合能力。

包含OEM和ODM两种方式。 企业可以寻找品牌供应

OEM是生产者不直接生产

产品。ODM是企业根据另

一厂商的规格和要求进行

代研发。

商，获得品牌授权许可，

从而获得生产、销售某

品牌产品或者服务的代

理权限。



开店进驻
——以淘宝为例



开店入驻



准备内容

• 1.一个淘宝会员帐号

• 2.一张开通网银的银行卡（农行、工商、招商等）

• 3.支付宝实名认证

• 4.要有货源

• 5.1000元的消费者保证金





• 2.通过支付宝实名认证，开店认证



基本信息设置



修改店铺信息

卖家中心-
店铺管理-
店铺基本设
置，对店铺
的信息进行
修改。



修改店铺信息

1、设置店铺名称：根据店铺定位，确定好店铺名称。

2、上传图标：Logo文件格式可以为GIF、JPG、JPEG、PNG文件，文件大小

80K以内，建议尺寸80PX*80PX

3、设置店铺简介：店铺简介内容应高度精炼，尽量突显重点，包含掌柜

签名：店铺签名/店铺梦想展示，如“潮包风向标”、主营宝贝：主卖宝

贝的类型风格适用人群等，如“日韩时尚连衣裙”、店铺动态：及时促销

信息/上新等，如限时打折

4、经营地址：填写所在经营地的地址

5、主要货源：线下批发市场/实体店拿货/阿里巴巴批发/分销/代销/自己

生产/代工生产/自由公司渠道/货源还未确定

6、店铺介绍：主要起到店铺宣传的作用，内容含括开店原因、店铺来源、

相比其他同行业店铺的优势所在、如定制、情怀等店铺特色。

7、勾选“我声明”点击“保存”



修改店铺信息

• 可以修改店铺的名称

• 上传一张店铺的图标

• 简单写一下店铺简介

• 经营地址：上面选择主要的地区，
下面写上具体地址

• 主要的货源选一下

• 店铺介绍可以是文字或者图片

• 勾选“我声明”点击“保存”



账号设置



点击“千牛卖家中心”，进入千牛卖家工作

台。

账号设置



点击“店铺”，再点击“子账号管

理”。

账号设置



点击“管理岗位”，可以查看各岗位的权限内容，也可以新建自定义岗位权限。

账号设置



在“客服分流”里面，可以进行客服岗位的相关设置。

账号设置



淘宝店铺装修的好处

• 店铺装修的目的：

• 1是为了引入流量、提升销售；

• 2是为了给买家提供便捷，能简捷快速的找到需要的产品；

• 3是为了让卖家自身对店内销售有一个清晰的了解。



宝贝发布



商品发布——商品标题撰写

商品标题的特性

如何描述商品或者标题描述和客户需求保持一致。

没有最好的标题，只有最适合的标题。

商品标题的作用

不同的商品或者同一商品不同的商品阶段，标题发挥的作用不一样。

介绍商品的特征，传达商品的有效信息，包含更多高相关性的关键词。



商品发布——商品标题撰写

标题基本构成



商品发布——商品标题撰写

标题关键词

营销关键词

意向关键词

属性卖点词

类目关键词

常见类型

包邮、特价、正品、活动促销等都属于这类性质的词。

大码女装、安踏运动跑鞋、雪纺连衣裙等这些都属于意向性关键词。

修身、收腰、直筒、高腰、日系、韩版等表述产品某一特点属性的词。

羊绒衫就是女装类目下的词，公仔就是毛绒玩具类目下的词。

指那些搜索量相对较少，但是能展示宝贝特色的词。例如：平跟商务皮鞋，日常

休闲板鞋等。
长尾词

标题组合公式解析



标题组合案例解析
意向词 属性词 营销词 属性词

核心词核心词



商品上下架——商品上下架时间

商品上下架时间原理

是指商品在上架后需要选择7天或14天的重复下架和上架周期，简单来说是指

你的商品在第一次上架出售后的7天或14天后有一个虚拟的下架，然后自动上

架的过程，越接近下架时间排名越靠前。

商品上下架时间卡位

目的是通过对商品上下架时间正确规划与安排，实现免费流量最大化，按照周

期分每天每个时段上架商品，每个浏览高峰时段都有商品接近下架时间。



商品上下架——商品上下架时间

商品上下架时间维度



商品上下架——商品上下架技巧

周期越短，展示的机会越 不同时间段内分批上架 区分上下架时间

同类

搜索流量变动情况

竞争 上下架

多，效率越高，效果越好

选择最小
上下架周期

确定最佳
上架时间

商品 按商品
分批上架 标签精细化 商品细分 对手分析 效果监控

交易高峰期时间段

定时上架

销售热度

产品分类

调整上架时间段



商品优化——商品标题优化

有流量但与商品 标题中不能出现

极限词以及其他

品牌词

流量不错的宝贝

不建议再优化

标题中不能堆砌

关键词
无关的关键词不

要用

CA B D

标题优化注意事项



操作流程



• 3，这里有类目，我们得选择我们的类目来发布宝贝，不过，你也可以输入你的宝贝名称，系统会自动匹
配类目。比如我这里是蒂凡尼灯，输入之后就自动匹配了。



4，下面就输入宝贝的信息



• 5，宝贝标题要特别注意了，这关系到别人能不能搜索到你的宝贝。这里教大家一个小方法，

我们可以在淘宝首页里面输入宝贝名称，它会自动出来很多的关键词，我们可以一一复制到我
们的宝贝标题里，这里显示的关键词一般都是有人搜索的，所以是个很不错的方法 。



• 6，上传宝贝图片，图片尺寸尽量保证800*800，像素比较清晰



一口价 定价方式



一口价 定价方式



一口价 定价方式



• 7，宝贝描述这里，图片的大小宽度为750，高度任意。



8，记得勾选类目

9，物流信息填写。



10，有没有发票要填好，不然售后买家找麻烦，有没有保修也说明，然后就是开始时间以及橱窗
推荐。最后点击发布就ok了。



营销推广

• 天天特价
• 淘宝客
• 直通车
• 打折促销



天天特价
• 天天特价报名流程
• 活动报名技巧解读
• 天天特价报名初审注意事项
• 天天特价审核通过后准备工作
• 天天特价活动中遇到的常见问题
• 天天特价活动后的其他注意事项



填写个人信息

天天特价



选择天天特价日常活动，点击去报名

天天特价



看看报名天天特价的活动要求，还有报名活动商品的要求，点击下一步

天天特价



点击选择，找到参加活动的商品

天天特价



• 填写一下期望开团时间
• 勾选同意
• 点击下一步

天天特价



• 设置这款宝贝的一口价，价格
低于/等于15天内的最低价

• 选择一下库存类型
• 设置参加活动的宝贝库存
• 修改一下宝贝标题（16字以内）
• 写一个短标题（7字）

天天特价



• 上传商品图片一张480*480的白底图
• 一张800*800的白底图（可以是一样的）
• 点击上传图片，在桌面上找到要上传的图片，点击打开
• 写一下产品的利益点，设置一个ID是否限购

天天特价



• 可以上传一下相关资质图片（不是必填项）
• 勾选补充信息，点击提交报名

天天特价



垂直电商



抖音开通小黄车要求：

1、绑定手机号，并完成实名认证;

2、已发布10个以上公开原创视频;

3、抖音账号达到1000粉丝。



抖音帐号变现要求

垂直 抖音帐号发表内容为
某一类视频



抖音开直播方法：



公益型帐号

1.1  公益型帐号



1.2 音乐类帐号



1.3 特产带货类帐号



1.4 广告类帐号



1.5 展示型帐号



1.6 展示型帐号



抖音视频去水印



抖音视频去水印





剪映



感谢聆听！
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